POROCILO O DELU TD BOHINJ ZA LETO 1994

Spo§tovane ¢lanice in spoStovani ¢&lani TD Bohinj, sposStovani
nafi kooperanti in gostje!

Spet je leto naokrog in kot je navada, se v tem &asu vse &la-
nstvo TD Bohinj zbere na nasem ob&nem zboru. Prav je, da se
ozremo na preteklo leto in se seznanimo z uspehi, pa tudi z
napori in teZavami, skozi katere je UO pripeljal naSe TD v
letu 1994. Seveda gre najprej zahvala vsem zaposlenim, ki v
istem 3tevilu %e vedno obvladujejo vsakoletno pove&anje gostov
in nagim kooperantom.

Trdna baza nafSega druftva in ¢lanstva so prav naSi kooperanti.
Z njimi, ki lahko ponudijo Ze &ez 1200 postelj dokazujemo, da
je usmeritev turistiénega razvoja, ki sloni na domaCem prebi-
valstvu in na manj$ih turisticénih Dbjektih’za Bohinj pravilna.

To, da smo kljub vojni za Slovenijo leta 1991 in Se trajajoéi
vojni na Balkanu, vsako leto v Bohinju preno¢ili veé& gostov in
v letu 1994 prakti¢no Ze dosegli rezultat iz najugodnejsega
leta 1989, nas navdaja z zadovoljstvom. PravoCasno smo zaznall
Zelje in nova razmidljanja evropskega gosta, ki vedno bolj ceni
ohranjeno naravo in zna¢ilno kulturno podobo nase pokrajine.
Vedno ve& je takih, ki Zelijo svoj dopust preZiveti pri doma-
¢inih, kjer so Se deleiZni prijaznega osebnega odnosa in gosto-
1ljubja.

Tako smo v letu 1994 glede na prejsnje leto zabeleZili skupaj
36 % vel gostov in kar 34 % ve& noc¢nin, od tega kar 51 % vec
tujih gostov in 44 % ve& tujih noénin. Ce bi priSteli Se 26 %
povecanje noc¢nin in od tega 79 % povecanje nocnin tujih gostov
v avtokampu Danica, pa Bohinj gotovo spada med najuspeSnejSe
turistiéne kraje v Sloveniji.

Tudi nad poslovni rezultat je bil doslej najboljdi, saj so se
prihodki TD povecali kar za 45 % glede na preteklo leto in so
dosegli Ze ve¢ kot 46 milionov SIT.

Seveda pa vse le ni najboljsSe in se bo moralo Se marsikaj
spremeniti in izboljSati. Turistiéna sezona se nam preve¢ kon-
centrira samo v Cas med 20. julijem in 15. avgustom. Morali

bi dose&i ve&jo zasedenost Bohinja v zimski sezoni in v pole-
tni predsezoni v maju in juniju ter po sezoni v septembru in
oktobru.

Prvi korak je bil storjen. Izdali smo prospekt "Pri nas doma"

in v letu 1994 natisnili dodatnih 9500 izvodov v nemSkem je-
ziku in 6500 v anglegkem jeziku, ki sta najhitreje posla. S
prospekti smo obiskali pomembnejfe turisticne sejme v Evropi,
kjer smo predstavili Bohinj skupno s hotelirji in Zic¢nicarji

in beleZili veliko zanimanje. To se je odrazilo tudi v vecjem
povpragevanju, vendar spet predvsem za fas glavne poletne se-
zone. Treba po poiskati nove prijeme, &eprav verjamem Ze najbolj
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tistemu, da je zadovoljni gost, ki osebno prepric¢a svoje zna-
nce, vedno najboljsa reklama.

Da ne bi bilo pofiljanje gostov kooperantom odvisno samo od
osebne izbire usluZbenk v turistbiroju, smo pred vhod postavi-
1i lepo izdelano informativno tablo z nacérti vasi in fotogra-
fijami objektov. Tako se gost lahko Ze sam razgleda in usmeri,
kamor Zeli. Pa tudi sicer se veliko gostov oglasi telefonsko
kar direktno kooperantom, saj so v naSem prospektu objavljene
tudi vse telefonske Stevilke.

%Za TD smo nabavili nov prostorni avto, ki je zamenjal starega

varburga, saj nam res ni bil v ponos. Opremili pa smo se tudi

z zmogljivejdim novim radunalnikom in povezali vse ra&unalnike
v mre?o. Zelo pomembna je tudi racunalnifka vkljuditev TD Bo-

hinj v informativni sistem Slovenije.

V avtokampu Danica smo lani zgradili dodatno dva tuSa in fon-
tano na prostem, ki sta delno razbremenila zelo zasedene ostale
tude. Ob takem pove&anju zasedenosti Danice bo nujno zaceti pri-
pravljati gradnjo Se enega sanitarnega bloka. Poleg tega je Da-
nica od lani opremljena 3e z dodatnimi elektriénimi omaricami

in urejeno javno razsvetljavo ob dostopni cesti.

Kon&no smo lani delno uredili tudi elektricéno kabelsko nape-
ljavo Pod skalco in ob poti skozi park proti prireditvenemu
prostoru postavili svetilke. Tako se obiskovalci prireditev
ne bodo ve& opotekali v temi, ko se bodo vracali skozi park
proti mostu. Obnovili smo tudi kanalizacijo gostinskega obje-
kta in uredili odtok meteorne vode in potoka, ki tee ob
Skalci.

Ob tem urejanju najbolj nujnih zadev pa nismo pozabili na
nage &lane in kooperante. Ugodni rezultat poslovanja je omo-
godil, da je UO spremenil sistem plac¢ila provizije, da bi
tako nagradil tiste kooperante, ki se Se posebno zavzemajo
za goste in tudi sami privabljajo nove. Ti lahko za svoje,
prej najavljene goste, placajo le 3 % provizijo.

UO je zaradi dobrih poslovnih rezultatov lahko zacel vzpod-
bujati prenovo starejsih ali gradnjo novih, kvalitetnih pre-
noditvenih kapacitet nagih kooperantov po bohinjskih vaseh.
Zato smo del prihodkov TD namenili subvencijé obrestne mere
pri Gorenjski banki in pridobili ¢&ez 18 milijonov SIT kredita
z ugodnejfo obrestno mero R+ 8 %. S tem smo najbolj neposredno
pomagali uveljaviti razvoj turizma, za kakrSnega se ta UO za-
vzema.

Kako pa takZna usmeritev turizma v praksi izgleda, smo se je-
seni lahko prepri&ali na strokovni ekskurziji ob Belem jezeru
in v znanem turisti&nem sredif&u Badkleinkircheim v Avstriji.



Naj se ob koncu zahvalim za uspe&no delo,~¥sem ¢lanom UOQO in
tajniku drustva. Clani prireditvenega odbora so zelo dobro
izpeljali tradicionalne prireditve.

Zahvala gre tudi ¢lanom nadzornega odbora in &lanom komisije
za sobe ter zaposlenim v TD Bohinj, saj so v preteklem letu
pokazali v najve¢jem navalu, kaj zmorejo.

Veliko smo imeli tudi zunanjih sodelavcev, katerim se prav tako
zahvaljujem za njihov prispevek.

Konéno se zahvalim Se ¥¥em ostalim &lanom TD Bohinj, ki ste na
tisofe razliénih nadinov in ob raznih prilikah pomagali, da ima-
jo naSi gostje Bohinj vedno raje. Vsem hvala za zaupanije.
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